REGULAMIN
sprzedazy drewna w procedurze negocjacji handlowych
w Nadles$nictwie Etk

§1

. Procedure negocjacji handlowych stosuje sie do surowca drzewnego niesprzedanych
w co najmniej dwoch aukcjach internetowych w aplikacji e-drewno.

. Sprzedaz na podstawie negocjacji handlowych moze odby¢ sie na wniosek
przedsigbiorcy lub na podstawie wystosowanego przez nadle$nictwo zaproszenia do
negocjacji.

. Decyzje o sprzedazy drewna w procedurze negocjacji handlowych podejmuje
nadlesniczy.

. Negocjacje handlowe ze strony nadleénictwa prowadzi komisja powotana na
podstawie zarzadzenia Nadle$niczego.

. Negocjacje handlowe moga odbywac sie w formie: bezposredniego spotkania Komisji
negocjacyjnej z potencjalnymi nabywcami lub poprzez ztozenie ofert. Forme ustala
nadlesnictwo i podaje ja w zaproszeniu do negocjacji.

§ 2

. Do negocjacji handlowych moze przystapi¢ osoba fizyczna, osoba prawna i
jednostka organizacyjna niebgdaca osobg prawna, ktorej odrebna ustawa przyznaje
zdoinos¢ prawna.

 Warunkiem uczestnictwa w negocjacjach handlowych jest dostarczenie do
Nadleénictwa pisemnej akceptacji regulaminu oraz zgody na przetwarzanie danych
osobowych najpézniej przed rozpoczeciem negocjacii handlowych zgodnie z
Rozporzadzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia
2016 r. w sprawie ochrony oséb fizycznych w zwigzku z przetwarzaniem danych
osobowych i w sprawie swobodnego przeptywu takich danych oraz uchylenia
dyrektywy 95/46/WE (ogéine rozporzadzenie o ochronie danych) — zatgcznik nr 4. Nie
przekazanie zaakceptowanego przez przedsiebiorce regulaminu oznacza brak
mozliwoéci wziecia udziatu w negocjacjach handlowych.

§3

. O planowanej sprzedazy w formie negocjacji handlowych informuje sie potencjalnych
oferentéw poprzez zamieszczenie zaproszenia na stronie internetowej i tablicy
ogtoszen nadlesnictwa w terminie 5 dni przed datg ich rozpoczecia.

. Zaproszenie do negocjacji jest jednoznaczne z ogtoszeniem sprzedazy w procedurze
negocjacji handlowych i zawiera ono:

a) forme negocjaciji
b) ilo§¢ oferowanego surowca drzewnego oraz obszar gruntu z ktérego surowiec
nalezy uprzatngé w przypadku pozostatosci drzewnych;



c) sortyment/grupa handlowo-gatunkowa;

d) szacunkowy udziat klas grubosci i jakosci;

e) proponowang wyjsciowg ceng netto;

f) termin odbioru surowca drzewnego;

g) termin i sposéb ztozenia ofert lub przeprowadzenia negocjacii bezposrednich;

§4

. Cena wyjsciowa (otwarcia) na poszczegolne grupy handlowo-gatunkowe jest rowna
cenie minimalnej z aukcji e-drewno.

. Negocjowana cena dotyczy ceny 1 m3 (jednego metra szesciennego) drewna
reprezentanta danej GHG. Jest to cena netto w petnych ziotych (bez podatku VAT),
na bazie Ex Works Incoterms 2010 po zrywce przy le$nej drodze wywozowej, a W
przypadku pozostatosci drzewnych (M2E) cena dotyczy 1m?3 pozyskanych kosztem
nabywcy.

. Cena pozostatych klas jakosci i grubosci — z doktadnoscig do grosza - ustalana jest z
zastosowaniem przelicznikow dla sortymentow drewna w ramach grupy handlowo-
gatunkowej obowigzujacych na dzier negocjacji. Wykaz przelicznikow jest ogtaszany
przez Dyrektora Generalnego Laséw Panstwowych na stronie internetowej PL-D.

§5

. Komisja ds. sprzedazy drewna przeprowadza negocjacje handlowe ze wszystkimi
zainteresowanymi uczestnikami negocjacii.

. Warunkiem przeprowadzenia negocjacji handlowych jest udziat w nich przynajmniej
jednego przedsigbiorcy.

. Reguta negocjacji polega na ustaleniu najwyzszej ceny ostatecznej w oparciu o cene
wyjsciowa.

W przypadku ztozenia kilku ofert z tg samg cena, oferentom zaproponowana zostanie
mozliwoéé ztozenia oferty dodatkowe;.

. Przedsiebiorca jest zwigzany oferta do momentu podpisania przez strony umowy.

§6

. Komisja z procedury negocjacyjnej sporzagdza protokot zawierajgcy kluczowe
ustalenia oraz wnioski z negocjacji, ktory nastepnie jest przedktadany nadlesniczemu
do akceptacji. Zatwierdzenie protokotu upowaznia nadle$niczego do zawarcia umowy
kupna-sprzedazy z wybranym przedsigbiorca.

. Z wybranym uczestnikiem negocjacji handlowych spisywana jest umowa.

§7

. Nadlesnictwo zastrzega sobie prawo do uniewaznienia negocjacji w catosci lub czesci
bez podania przyczyn.

. Informacja o uniewaznieniu negocjacji umieszczona zostanie na stronie internetowej i
tablicy ogtoszen nadlesnictwa Etk.



ZALACZNIKI:
1. Wzdr umowy kupna sprzedazy na pozostatosci drzewne; Protokét przekazania
powierzchni; Protokot odbioru powierzchni,
Wz6r umowy kupna-sprzedazy na drewno,
Porozumienie uzupetniajgce.
4. Klauzula informacyjna o przetwarzaniu danych osobowych dla osob fizycznych.
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